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espues de unas aparentemente intermina-

bles negociaciones, que a su vez estuvieron

acomparadas de muchas expectativas, por
fin el gobierno, pudo anunciar la firma de dos inmpor-
tantes instrumentos de politica comercial externa: el Tra-
tado de Libre Comercio con México y la Iniciativa de la
Cuenca del Caribe. El Tratado con Meéxico tuvo varios
arios de lentas negociaciones, iniciadas en el perfodo del
anterior gobierno, y el segundo, fue negociado en Was-
hington, con el propdsito de lograr la entrada de produc-
tos de maquila procesados en el pais al mercado de los
Estados Unidos.

Ambas iniciativas definen sin duda alguna que el
goblerno y los sectores empresariales interesados apues-
tan al crecimiento economico del pais con base en una
potencial expansion de la demanda generada en los mer-
cados de los paises contratantes. Muevamente se centra
en el incremento de las exportaciones Nlamadas “ro tra-
dicionales “1a estrategia del crecimiento de la economia.
Para los voceros gubernamentales y de algunas empre-
535, es un dogma de fe Ias indiscutibles ventafas que los
acuerdos tienen en la actividad economica futura y su
s0la duda reviste el carcter de una herejia.

Pero hay una caracteristica que se manifesto
similarmente en ambos eventos: una atmosfera de
confidencialidad y reserva, que se mantiene aun des-
pues de la firma de los mismos como si el impacto de
las decisiones tormadas no va a afectar a /la sociedad en
su totalidad. En una democracia las decisiones trascen-
dentales se torman con el concurso de la mayoria de sus
sectores de opinion, especialmente de aquellos que se
requiere que acomparien a las decisiones que sustentan
los acuerdos, de lo contrario los resultados pueden ser
diferentes a las proyecciones.

Ests claro que en el Tiatado con Mexico el tiata-
mifento dado al movimiento de mercaderias es asimetrico
teniendo en cuenta la significativa dispardad en /as eco-
nomia de ambos paises. Pero atn asf muchos empresa-
rios agricolas y de manufacturas siguen con el temor de
no tener una competitividad asegurada en el mercado
mexicano, y lo que es mas grave, su escasa capacidad de
defensa en el mercado interrio.

De [gual modo en la Iniciativa de la Cuenca del Ca-
ribe, en el caso especifico de nuestro pais, las concesio-
nes de favor que otorgan los norteamericanos por regla
general se encuentian sujetos a regulaciones comercia-
les, pero también al curmplimiento de cormpromisos po-
liticos que de no realizarios hacen nugatoria toda corce-

sion definida en el papel. Pareciera que la politica exte-
rior norteamericana en America Latina siempre encuen-
U3 la oportunidad de agregar la adhesion a un marco de
valores politicos a sus acuerdos comerciales, por lo que
eventualmente E/ Salador podiia ser cuestionado.

Desde /3 dptica del goblerno, ambos acuerdos ofie-
cen la oportunidad de generar una cantidad de empleos
de tal magnitud, que llevarian a un nivel muy bgjo /la
significativa tasa de desempleo que asola el mercado
laboral del pais. Se reconocen, cuando rmenos, dos im-
pactos beneficiosos para la economia: en primer lugsr
un impulso al crecimiento generado por un incremento
de las exportaciones, y en segundo lugar; una reduccion
en el desempleo provocado por los incrementos en la
produccion, tanto de las plantas existentes cormo de las
que se instalarian gracias a importantes inversiones ex-
tanyjeras.

Pero tambien es preciso reconocer que la realidad
no es asi de ricil. Se teme una avalancha de productos
mexicanos que de inmediato harian muy dificil I3
sustentacion del mercado nacional para los productores
locales. Ademas las empresas salvadorenas, a_fufco de
muchos empresartos, mucho menos se encuentran pre-
paradas paira ir a competir por la demanda imexicana de
bienes extranjeros en un mercado de mas amplia capa-
cidad y competencia.

Pareclera que falta un analisis mas integral y realis-
ta, y que es imperativo para nuestio pais tener en cuen-
13 todas los escenarios, mas y menos viables, de los
pasos dados. Por esta razon la Universidad Tecnologica
considera necesario 3brir el debate y facilitar a los inte-
resados y estudiosos los elementos necesarios para for-
mar opinion consistente y proyecciones lo mas cercanas
a /3 realidad,

£/ debate sobre estos temas, que atanen a todos
los ciudadanios, es un deber de la sociedad ciil y sus
instituciones, especialmente las universitarias. Por ello
10 podiamos y no deblamos quedamos al maigen, asi
que en estrecha c ion con 1 A jon Sakado-
rena de Industriales ASI, se abrio el debate invitando a
los actores de primera linea de armbos procesos negocia-
dores.

Las posiciones de los ponentes en dicho evento for-
man el contenido de nuestra Revista Entorno de este
numero, para que con ellas, los lectores puedan obtener
mayores puntos de vista para sus propias reflexiones.
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